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Ｗｅｂ-EDI ソリューションラインナップの強化 

 
         Ariba 対応の「Dandi Print System ｆｏｒ Web」を販売       

 

日立ビジネスソリューション株式会社（社長 鴨川 和正、本社 横浜市、資本金 ３５億６千万円）は、日本アリバ株式会社

（以下；アリバ、社長 渡辺邦昭、本社 東京都新宿区）が提供するAriba B2Bコマースプラットフォームに対応した帳票ソリ

ューションをWeb環境で実現する「Dandi Print System for Web」を開発し，今般販売開始致します。 

 

従来、企業間電子商取引はＶＡＮを利用した特定企業間での取引が主流でしたが、インターネット市場の急速な拡大

に伴いVAN利用形態に加え、オープンなEC市場であるマーケットプレイスでの電子商取引が注目されております。マー

ケットプレイスには多くの企業が参入し、サプライヤーにとっては従来の取引を超えた新たなビジネスパートナーを得るこ

とができ、ビジネスチャンスを拡大することができます。このような背景を踏まえ、当社ではマーケットプレイスの潜在需要

に注目し、電子調達ソリューションで定評のあるAriba B2Bコマースプラットフォームを活用したソリューションを検討し、バ

イヤー向け、サプライヤー向けそれぞれの帳票ソリューションを市場へ提供してまいりました。 

今般、当社は Web-EDI ソリューション拡充の一環として１００社を超えるサプライヤーに採用、御好評を頂いている

｢Dandi Print System｣のWeb版として「Dandi Print System ｆｏｒ Web」を開発、販売を開始致します。本製品を活用すること

により、分散拠点での帳票印刷、受注データの一元管理を可能とし、Ariba B2Bコマースプラットフォームでの企業間電子

商取引（Ｂ２Ｂ）を容易に実現することができます。 

 

１. 特 長 

(1) Ａｒｉｂａ B2Bコマースプラットフォーム対応の帳票ソリューション 

アリバ社の提供するサプライヤーソリューションに適合した、電子商取引環境下での帳票ソリューションを提供し

ます。 

(2) Ｗｅｂ-EDI帳票ソリューションを実現 

Ｗｅｂ環境を利用して、バイヤーからの注文データに基づき、サプライヤーの分散拠点での帳票ソリューションを

実現します。本製品をサーバに導入することにより Web サーバ上の注文データの一元管理 及び各分散拠点

での納品書等の作成が可能であり、分散拠点から直接納品を行うことができます。 

(3) 豊富な実績に支えられた信頼性を実現 

１０００サイトの販売実績を誇る当社｢受快｣シリーズ製品で培った JEITA[（社）電子技術産業協会]標準納品書印

刷技術のノウハウを生かし、お客様の信頼にお応えします。また、スタンドアロン版である「Dandi Print System」

は既に１００社以上で活用されています。 

 

 



 

(4) 複数のバイヤーとの電子商取引を実現 

「Dandi Print System for Web」では、複数のバイヤーとの電子商取引を実現することができます。バイヤー毎にア

プリケーションを使い分ける必要が無く、「Dandi Print System for Web」のみで複数バイヤーとの運用が可能で

す。 

(5) 導入コストの低減を実現 

クライアントはブラウザのみで操作することが可能であり、複数の拠点を持つサプライヤーであっても各拠点にソ   

      フトウェアをインストールする必要がありません。このため、サプライヤーはインストールやバージョン管理などの 

      管理コストを低減することができます。 

(6) JEITA標準納品書や各種帳票の印刷 

ＪＥＩＴＡ EDIセンター仕様に準拠した標準納品書をはじめ，各種フォーマットで帳票を印刷することができます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

２．システム構成 

サプライヤー企業（サプライヤー企業（サプライヤー企業（サプライヤー企業（システムシステムシステムシステム取りまとめ部門）取りまとめ部門）取りまとめ部門）取りまとめ部門）    
    
 

バイヤー企業Ａ ファイル 10冊
コピー用紙

 

ACSN（ Ariba Commerce Services Network ） 

各バイヤー企業へ発送 

バーコード付納品書 

注文 

バイヤー企業Ｂ ＰＣ ３台
レーザプリンタ

 
注文 

購買システム 
「Ariba�Buyer�」 

購買システム 
「Ariba�Buyer�」 

エンドユーザ エンドユーザ 

基幹業務サーバ基幹業務サーバ基幹業務サーバ基幹業務サーバ

受注ＤＢ

納品情報ＤＢ 

Web ServerWeb ServerWeb ServerWeb Server    
Dandi Print SystemDandi Print SystemDandi Print SystemDandi Print System for  for  for  for 

WebWebWebWeb    

インターネット又はイントラネット 

バーコード付納品書 

分散拠点：関東地区 分散拠点：関西地区 

ｃXML：電子商取引のための B2B仕様に準拠したXML 

EEEE----MailMailMailMail又は又は又は又は cXMLcXMLcXMLcXMLによる注文による注文による注文による注文

ブラウザ ブラウザ



 ３．標準価格・出荷時期 
標準価格 出荷時期 販売目標 

１，３００,０００円から Ｈ１３年 ９月 200本／年 

 

４．開発及び販売元 

日立ビジネスソリューション株式会社 

 

５．お問い合わせ先 

日立ビジネスソリューション株式会社 システム営業部 

〒231-0015 横浜市中区尾上町六丁目９０番地 

電話 （０４５）６５１－５２１１（代表） 

FAX （０４５）６７１－０９１２ 

 

－ 以 上 － 

 

日立ビジネスソリューション株式会社 

〒231-0015 横浜市中区尾上町六丁目９０番地  電  話（０４５）６５１－５２１１（代表） 

                                                     ＦＡＸ（０４５）６７１－０９１２  

                                                     ＵＲＬ  http://hitachi-business.com 
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